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%@/MM G Wravers le morde.

Annonceurs, profitez de nos espaces publicitaires a des prix préférentiels et
fouchez directement volre cible quelque le continent.




Par Freddy Dominique ZANGA,
Président Fondateur de la CICP

8 CICP est une plateforme associalive

internalionale de responsables

d’entreprises déclarée a la Préfecture de
Paris depuis le |0 mai 2003.

A travers une fiche signalétique el le paiement
d’'une colisalion, elle permet 3 ses entreprises
adhérentes el ses partenaires de communiquer
dans les milieux d'sffaires internalionaux toute
'année autour de leurs produils et services,
leurs recherches, leurs altentes, leurs demandes,
sans nécessairement avoir envie de se déplacer
ou d'élre physiquement présent.

A moindre co0l, Ia CICP vous propose donc
désormais celte revue économique bimensuelle
qui est un véritable support de communication

pour les entreprises voulant communiquer,
présenter leurs produits et services ou souhaitant
nouer des partenarials techniques, industriels,
commerciaux el stratégiques 3 |, international.

Tiré en 1 0.000 exemplaires, il sera donc distriibué
lors des grandes renconkies eéconomiques
infernalionales auxquelles nous participons
ou celles que nous organisons en Afrique, En
Europe el 3 travers le monde. Vous avez donc
désormais celtte publicalion qui mutualise Ia
communication commerciale des entreprises afin
de leur permeltre une ouverture 3 linternational
o des larifs défiants toute concurrence lorsqu’on
sail le cout d'un seul voyage 3 I'élranger.

Saisissez donc celfte opportunité pour vous faire
connailre et prospecter 3 l'international 3 'heure
oU toutes les entreprises peuvent s'ouvrir et
conquérir les parts de marchés a I'élranger.
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Président-Fondateur de |13

Vous dirigez depuis quelques années
une entreprise, dites-nous-en plus sur
votre cursus professionnel ?

Bonjour a tous les lecteurs,
Merci pour cette opportunité que
vous m’offrez de parler de mon cursus
professionnel. Aprés quelques années
passées a I'Université de Yaoundé
Ngoa Ekellé en Faculté de Lettres
Modernes Francaises et une courte
incursion dans le monde des Assurances
a LLA. (Institut International des
Assurances) et a la fermeture de la
plus grande compagnie camerounaise
d’Assurances(AMACAM), qui
m’employait, j’ai décidé d’interrompre
ma formation et de me reconvertir.
C’est ainsi que j’ai mis sur pied un club
international de correspondances afin
de favoriser des échanges épistolaires,
culturels et académiques dénommé
AMICALE INTERNATIONALE (AMI ) qui
est devenu INTER EUROPE CONTACTS
(IEC) a travers une collaboration avec
une association francaise basée dans
Le Barcarés (66 420) dans les domaines
culturels, mais aussi économiques et
commerciaux. Nos bureaux se situaient
alors a limmeuble Saladiere, avenue
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Freddy Dominiﬂue ZANGA

CP & Consullant Séniar.

Lambassadeur pour le développement
de I’Afrique nous expose briévement
son parcours, parcours de combattant.

Ma passion,mon métier.

kennedy, la plus prestigieuse de la ville
de Yaoundé au CAMEROUN.

Pourquoi avoir choisi de vous installer
en Europe pour promouvoir les
entreprises africaines plutét que de
vous installer en Afrique ?

Nous avons choisi de nous installer en
Europe a Paris, carrefour touristique,
économique et culturel mondial car,
nous avons estimé que la promotion
de I’Afrique se fait [a ol on ne connait
pas I’Afrique. Comment vouloir faire
connaitre "Afrique en restant en Afrique
?

Aussi, au fil du temps, notre association
est devenue une institution de référence
dans le domaine économique et
commercial au Cameroun, en Afrique et
al'international. Nous avons donc choisi
de nous installer en occident afin d’étre
au coeur des opportunités et recevoir
des demandes du monde entier. Paris
s’est avérée comme ville stratégique.
Et aujourd’hui, nous nous rendons
compte de la valeur ajoutée de ce choix.
Plusieurs investisseurs et entreprises
européennes et méme  d’Asie,
d’Amérique nous contactent pour avoir



plus d’informations sur le continent. Ils s
y intéressent de plus en plus et veulent
s y rendre. La CICP fait donc un travail
de terrain, de proximité, tout comme
certaines organisations européennes
ont leurs bureaux relais et de promotion
de leurs activités en Afrique. Un travail
de conquéte nécessite une présence
permanente.

Quelle est P’activité principale de votre
entreprise ?

L’activité principale de la CICP est [a mise
en relation, le rapprochement de I’offre
et la demande, susciter la création des
partenariats industriels, commerciaux,
techniques et économiques entre les
entreprises de tous secteurs, de toutes
tailles et de tous pays.

Les autres prestations de la CICP sont :

- Annuaire des entreprises

- Evénementiel : voyages et rencontres
économiques

- Conseil, Accompagnement,

- Recherche de financement pour les
entreprises et les gouvernements.

Quels sont les différents pays ou vous
étes implantés ?

Nous avons dans différents pays des
partenaires et des implantations
Cameroun, Algérie, Cote d’Ivoire, Bénin,
Mali, Sénégal, Burkina Faso, Turquie,
France, Argentine, Portugal, Italie,
Angola, Suede, Inde, Canada, Dubai,
Singapour.

Les humains dans

rapports une

entreprise sont difficiles a gérer, quelle
est votre méthode quand on sait que
vous étes a la téte d’une entreprise
internationale c’est a dire ayant des
succursales un peu partout dans le
Comment parvenez-vous a

monde.

gérer?
L’entreprise n’est pas tres différente
de la vie en famille. Il faut apprendre a
se connaitre et y aller progressivement
pour mesurer le degré de fiabilité et
de sincérité des partenaires et des
collaborateurs. Vous avez des personnes
qui ont de tres bons CV, mais avec
de tres mauvaises intentions. Si vous
regardez la mobilisation en Argentine
lors de la conférence, c’est le travail de
notre représentant sur place, Monsieur
Ezéquiel Agustin VEGA qui a remué son
carnet d’adresses pour mobiliser des
personnalités de son pays. C’est une
réussite que nous lui dédions, nous le
lui devons en particulier. Voila comment
nous arrivons a jauger 'implication, le
dévouement de nos collaborateurs. Les
rapports dressés sont aussi importants.
Si vous n’étes pas mis en relation avec
des responsables d’entreprises ou tres
peu, cela atteste un blocage, un manque
de transparence. Nous prenons le
temps d’apprécier le potentiel, Ia
méthode de travail du collaborateur
pendant quelques mois.

Quelles sont les difficultés que vous
rencontrez dans la gestion quotidienne
de votre entreprise ?

Les difficultés sont surtout le fait d’étre
dans un secteur qui a toujours été
celui des structures institutionnelles,
financées et soutenues par les Etats,
nous voulions aussi nous exercer dans
ce domaine. Nous avons du mal a nous
positionner car il nous est beaucoup
demandé, les mémes standards
d’installation cossus. Hors, nous a la
CICP sommes une initiative privée,
ambitieuse et dynamique, avec un
budget de départ tres limité.




Quel a été votre grand coup de bol

depuis le lancement de votre entreprise
?

.

Nos grands coups ont été plusieurs
organisations de la participation du
Cameroun a la Foire de Paris Porte
de Versailles en Avril 1999 et 2000
et surtout l'organisation du voyage
d’affaires du Cameroun en TURQUIE en
Juin 2013 :_https://www.youtube.com/

watch?v=ONdsLMRL-rl

Pouvez-vous nous raconter ’histoire de
Iinstallation qui a été€ la plus difficile au
niveau réalisation ?

Le plus difficile a été notre lancement
au Cameroun de notre entreprise car
plusieurs personnes ne comprenaient
notre nouvelle offre toujours avec
un budget encore plus limité. Il fallait
déja bien expliquer le mécanisme, le
fonctionnement, les avantages.

La crise actuelle a-t-elle affecté vos
finances, votre maniére de travailler ?
Vos rapports clients et collaborateurs ?

Bien entendu, notre activité a été
touchée au plus haut point. Car, nous
sommes dans la mise en relation des
entreprises et ces entreprises étaient
inactives. Aussi, notre prestation
d’organisation d événements
économiques était interdite. Il devient
donc impossible d’avoir une trésorerie
forte. Nous avons revu la maniére
de travailler en mode veille depuis la
maison.

Comment parvenez-vous a continuer a
faire tourner votre entreprise ?

Notre entreprise est d’abord une
passion. Etre en relation avec des
personnes, réunir du monde, mettre en
relation, voir des personnes heureuses
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et aussi pouvoir leur apporter de l’aide
est notre raison d’étre. Notre entreprise
est créée dans le but d’assouvir notre
passion. Etre payé par la suite n’est que
cerise sur le gateau. Nous ne courons
pas aprés l’argent, le gain quoique
nous sommes persuadés que si nous
faisons bien notre prestation, cela peut
aisément nourrir son homme. D’oU, ces
nombreuses années de sacrifice !

Quel conseil pouvez-vous donner aux
lecteurs qui veulent se lancer dans la
création d’entreprise ?

Le premier conseil est d’aimer ce qu’on
fait. C’est ainsi qu’on le fera contre
vent et marrées. Aussi, que votre
activité apporte une solution a une
préoccupation de plusieurs personnes.
C’est ce qui justifiera la création de
votre entreprise. C’est ainsi que vous
gagnerez de I’argent en vous amusant.
Je me souviens d’un voyage a Izmir en
TURQUIE ou un client est venu me payer
son solde pendant que nous étions
dans la piscine du Sheraton entrain
de nous amuser. Dire que je gagnai de
I’argent en m’amusant m’a d’avantage
fait comprendre qu’il faille faire de sa
passion son métier !

Merci pour cet entretient M. Freddy
Dominique ZANGA nous souhaitons
beaucoup de choses merveilleuses a
votre association

Félicie OTELE




istoriquement, le terme “Industrie”
Ha d'sbord désigné I'habileté 3

faire quelque chose puis désigné
Ia pratique d'une activité manuelle. Le
sens s'est ensuile élargi pour englober
foute forme d'sclivité produclive. Il 3,
par la suite, désigné tout un secteur
regroupant l'ensemble des aclivités
socio-economiques fournées vers |a
produclion en série des biens ou des
services. Les meliers de [lindushie
sont hes divers car ils interviennent
depuis |a conceplion d’'un produit 3
sa fabrication en série, jusqu'a sa
commercialisation. Avion, coeur arfificiel,
salellite, smartphones, drones ou
encore produils électroniques, sont tous
des biens de produclion sophistiqués
et valorisants, issus des méliers de
lindustrie. Les entreprises industrielles
sont donc des sociétés de taille plus ou
moins importante, pelites el mouennes
entreprises, sociétés aitisanales ou
géants de l'industrie.

UELLES FORMATIONS POUR LES
METIERS DE L'INDUSTRIE ?

Vous étes passionné par le domaine de
l'industrie ? Il existe un grand nombre de

veeridse
oo sire los mdliers

LINDUSTRIEL

formations qui permeftent d’'sccéder aux
méliers de l'industre. Il est important de
bien préciser votre projet professionnel
pendant votre formalion car le seclteur
industriel demeure vaste el comprend
de nombreuses professions différentes
les unes des aulres. Les niveaux de
formation demandés s'étendent du CAP
u bac professionnel, ainsi qu’aux BTS et
DUT, jusqu’au diplédme d’ingénieur.

Une fois les études terminées, il
sera possible d’intégrer le monde
professionnel ou bien de poursuivre
votre chemin dans I’enseignement
supérieur en fonction de votre niveau
et de votre objectif professionnel.
LU’industrie  offre de  nombreux
débouchés sur le marché du travail, elle
a besoin d’une main d’ceuvre de plus
en plus qualifiée. De plus les objectifs
des entreprises industrielles sont en
synthése, les suivantes : Moderniser
et diversifier I’économie nationale ;
Augmenter les exportations ; Générer
de fagon significative I’'emploi

NB : Il est indispensable de suivre une

formation scientifique a la base et de
poursuivre dans des écoles qui sont a

méme de former dans le métier.
ﬁ



EBOUCHES DES METIERS DE

L'INDUSTRIE

e Gestionnaire de lignes

e Chargé de la planification et du suivi
des opérations de fabrication

e Chargé de la qualité

e Architectes géometres en
carrosserie

e Concepteurs industriels

e Responsable productique

e Responsable GMAO

e Chef d’équipe d’intervention et de
diagnostic technique

e Responsable de service ou d’équipe
en maintenance

e Controbleur technique

e Responsable gestion de

production...

DIFFERENTS TYPES D’INDUSTRIES

Le secteur industriel est varié et en prise
avec les évolutions de la société et de
’économie en général. Au Maroc et
en France pour ne citer que ceux-la en
exemple, les domaines industriels sont
trés diversifiés et se développent. lls
vont de I’agroalimentaire a I’automobile
tout en passant par 'industrie du textile,
’industrie des biens d’équipements,
la métallurgie, I'industrie du bois et du
papier, la construction, I’extraction
miniere, I'industrie électronique, les

énergies  renouvelables, I'industrie
aéronautique Alimentation, et bien
d’autres encore.
ETIERS OUVERTS A TOUS,
FEMMES ET HOMMES

L’essor des technologies a réduit la
part des métiers industriels nécessitant
auparavant une certaine force physique
et mobilisant plus traditionnellement
les hommes. Avec [Iévolution des

]

processus et des normes de fabrication,
les femmes sont désormais majoritaires

dans certains secteurs, tels que : «la
pharmacie, I’horlogerie ou encore la
micro-industrie ».

N SECTEUR INTERESSANT

POUR LES |INVESTISSEURS ET
ENTREPRENEURS
L’'industrie conserve un réle crucial de
locomotive dans I’économie. Par ses
consommations intermédiaires  (les
produits qu’elle utilise dans le cadre de
ses processus de production), elle fait
souvent travailler de nombreux autres
secteurs. Elle offre ainsi de nombreuses
perspectives de carriere aussi bien
qu’en salarié(e) qu’en entrepreneur(e).
Le domaine étant particulierement
concerné par les évolutions
permanentes, liées au progres technique
et aux technologies émergentes,
mobilisant de nouveaux savoir-faire.
En outre, des opportunités d’évolution
professionnelle vers des fonctions
d’encadrement  (contremaitre, chef
d’équipe, chef d’atelier) sont souvent
offertes aux salariés de [Iindustrie.
Ces derniers peuvent également
s’orienter vers la reprise ou la création
d’'une entreprise. Quelle que soit sa
spécialité et son domaine d’expertise
en ce moment-la, certaines qualités
humaines sont indispensables pour
exercer dans le secteur de I'industrie,
a savoir rigueur, sens de la précision,
sens de [Iobservation et réactivité,
capacité de gestion, d’écoute et aisance
communicationnelle. Et surtout, de
savoir anticiper les changements et s’y
adapter.



HOTEL 04 ETOILES | 04 stars hotel
A VENDRE For sale
25
M. €

u coeur de Saint-Michel, quartier I nthe heart of Saint-Michel, the historic

historique et tendance de Ia and trendy district of the capital, close
capitale, proche de Notre Dame de Paris  to Notre Dame de Paris, is 04**** Paris
se trouve I’HOtel **** Paris constitué hotel made up of elegant rooms and
d’élégantes chambres et suites sur une  suites on a total surface of 1000 m2.
surface totale de 1000 ma.




Les 39 chambres et suites offrent aux
visiteurs un calme exceptionnel en
plein Paris, alliant raffinement style
Haussmannien et esprit contemporain.
Notre immeuble est méme classé aux
« Batiments de France » du fait de son
intérét historique et architectural, et
fait ainsi parti du patrimoine protégé
de Paris.

e 39 Chambres et suites

The 39 rooms and suites offer
visitors an exceptional calm in the
heart of Paris, combining refinement
Haussmann style and contemporary
spirit. Our building is even classified as
a «Batiments de France» because of
its historical and architectural interest,
and is therefore part of the protected
heritage of Paris.

e 01 Espace terrasse et

2 520
Vous étes interéssé(e)s
Merci de nous envoyer une intention
d’achat : contact@cicpgroup.com

2

restaurant

You are interested
Please send us a purchase intention
contact@cicpgroup.com




remiere partie:

our démarrer wune activité ou
pour développer son projet, a un
moment donné, on a besoin des
fonds nécessaires. Quels pourraient
donc étre les différents canaux de
financement d’un projet d’entreprise
? Ou trouver les fonds nécessaires ?
Quels sont les atouts et les défauts

Ou trouver des fonds
pour financer son
entreprise.

des différents types de levée de fonds
? Dans cet article, nous allons vous
présenter les différentes options
pour trouver des fonds. Il en existe
plusieurs mais nous vous parlerons
de 07 techniques. Et pour cette sortie
de magazine, nous amorcerons par la

premiére technique.
m



LE «LOVE MONEY»

Interprété en frangais par ‘“l’argent
de Pamour” ou également par le
nom “3F : Friends, Family et Fools”.
Traduit littéralement par “amis, famille
et passionnés”, il s’agit d’une sorte
d’épargne « affective » car elle permet a
vos proches, a vos amis, a votre famille
ou encore a vos collegues, voire a vos
relations, de vous préter de |'argent a
condition de réussir a les convaincre ce
qui n’est pas toujours facile méme avec
des proches. Il s’agit de I'argent que des
proches vont investir plus par «amour»
et confiance en vous que pour des
objectifs de rentabilité. Le love money
est I'une des premiéres sources de
financement pour créer ou reprendre
une entreprise. Il a ses avantages et
son petit lot d’inconvénients, qu’il vaut
mieux avoir en téte lorsque vous vous
lancerez dans cette aventure.

A) AVANTAGES DU LOVE
MONEY

Le Love Money présente beaucoup
d’avantages. Les entrepreneurs
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peuvent constituer un capital, que
les banques n’auraient peut-étre pas
permis, ou a des taux bien supérieurs a
ceux pratiqués en love money.
LeLove Moneycrédibilise’entrepreneur
en recherche de financement. Grace
a cette pratique, I’entrepreneur peut
tester son idée, valider son business
model ou le modifier en conséquence,
communiquer sur son entreprise et
attirer d’éventuels financeurs.
Aussi, le Love Money rassure les
infrastructures bancaires : Sil’entourage
et les proches de I’entrepreneur prétent
leur argent et croient au projet, la
banque sera en pleine capacité de se
dire que le projet mérite attention et
intérét. Une entreprise qui a constitué
son capital grace au Love Money prouve
gu’elle a su convaincre ses proches,
chose peut-étre la plus difficile lorsque
I’on créé son entreprise.

Le «love money » a I'avantage d’étre
rapide a trouver: En général, la prise de
décision pour ce type de financement
sera plus rapide que celle de tout autre
investisseur. De plus, vous connaissez




généralement la situation de vos
proches et il vous sera facile d’identifier
rapidement qui sera en mesure ou non
de potentiellement financier la création
de votre société. Enfin, a priori, les
membres de votre entourage vous font
confiance. C’est autant de temps de
gagner.

Le « Love money » est aussi idéal
pour financer des petits projets qui
ne nécessitent pas un apport initial
conséquent.

Lelove money estfondé surla confiance,
méme s’il ne sera pas toujours simple
a convaincre, votre entourage aura
la plupart du temps, la foi en vous et
n’aura pas comme simple objectif la
rentabilité de leur investissement. Vous
devez mettre en avant les forces de
votre projet, ainsi que les perspectives
d’avenir, afin d’obtenir leur confiance,
mais pensez aussi a bien expliquer les
faiblesses et les risques encourus, pour
créer une relation de confiance saine et
durable.

C’est une véritable alternative aux
autres sources de financement, les
investisseurs inconnus étant plus
difficiles a convaincre que vos proches.

Le love money vous permettra de
vous lancer et, par la suite, incitera
ces investisseurs inconnus a vous faire
confiance, puisqu’ils  apprécieront
la prise de risque effectuée par vos
proches.

Toutefois, il y a quelques précautions a
prendre dans le cas ou cela releve d’un
emprunt. La relation entre le préteur et
I’emprunteurdoit étre clairement définie
juridiquement et personnellement afin
d’éviter tout probléme. Il est souvent
recommandé d’accepter les fonds de
ses 3F uniquement si ceux-ci acceptent
consciemment de pouvoir les perdre

sans engagement. Ce qui nou
au volet des défauts de cette tec

B) INCONVENIENTS DU LOVE
MONEY

Un conflit potentiel avec vos proches.
Il faut étre conscient qu’emprunter
de l'argent a sa famille peut aussi
créer des tensions familiales. Nous
vous conseillons donc de Dbien
définir au préalable les modalités de
remboursement et si possible sous
forme de document qui servira en
cas de litige (pacte d’associés par
exemple). Il vous faudra bien préciser
qu’il s’agit d’un investissement risqué
et que potentiellement, ils peuvent tout
perdre !

Un financement limité. Le love
money ne permet pas de lever une
somme importante. Il faudra donc
trouver des sources de financement
complémentaires lorsqu’il s’agira de
développer davantage votre activité...
Conseil

Si votre projet ne demande pas
beaucoup deressources, le «love money
» est un trés bon moyen pour démarrer
votre activité car vous gagnerez
beaucoup de temps comparativement
aux autres méthodes de financement.
Aussi, avant de solliciter vos proches
pour le financement de votre projet,
il vous faudra réaliser un business
plan financier, afin de déterminer vos
besoins en trésorerie sur vos premiers
mois d’activité. Pensez-y au moment de
monter votre boite !

Prochaine technique de financement a
lire dans notre prochain numéro.

13




PIEGES A EVITER LORSQU’ON SE LANCE
DANS PENTREPRENARIAT

Se mettre a son compte est une chose,
mais comment assurer la croissance
de sa boite en est une ? Voici quelques
pieges a éviter que nous avons déniché
pour vous garantir votre succés qui
nous incombe.

e Rester figé(e) sur I'idée des
autres

Pour assurer votre réussite en tant
qu’entrepreneur, vous devez vous
distinguer des autres. Vous pouvez
vous inspirer d’'une bonne idée qu’un
autre a eue cela ne dérange en rien.

o

Mais partez de cette idée pour y ajouter
votre touche, votre plus-value afin de Ia
rendre encore plus intéressante.

e Se précipiter

L’enthousiasme est sans aucun doute
un avantage indispensable de tout
entrepreneur. Vous souhaitez, le plus
rapidement possible voir votre idée
se transformer en succés. Cest un
bon état d’esprit mais attention car en
dépit votre engouement et motivation,
vous devez tenir compte d’un
certains nombres choses et en mettre



d’autres en question. Genre avoir du
financement au moins pour tenir les
trois premiers mois ou plus, un business
plan élaboré, connaitre les besoins
du marché et sa cible ce sont la des
informations que vous ne pouvez copier
comme idée a moins que vous vous y
mettiez vous-mémes a avoir réponses.
Si vous ne passez pas en revu certains
paramétres, il se peut que votre public
cible n’accueille pas votre service ou
votre produit avec I’enthousiasme que
vous espériez car similaire a ceux ayant
donc également les mémes failles

e Vouloir faire tout, tout seul

De nombreux entrepreneurs négligent
souvent un facteur important au sein
de [Ientrepreneuriat la plus-value
des autres. En tant qu’entrepreneur,
il importe que vous vous fassiez
assister ou accompagner par d’autres
personnes. S’entourer des bonnes
personnes ayant une certaine expertise
dans les domaines que vous n’avez pas
a bel et bien un rendement prometteur
sur votre entreprise. Un entrepreneur
méme s’il peut tout faire seul va a
un moment craquer sous le poids du
travail a effectuer. Vous devez voir le
fait de vous faire assister comme une
opportunité d’apprendre des autres
et d’utiliser ces connaissances dans le
développement de votre entreprise.

e Absence de vision

Fort est de constater que, les nouveaux
entrepreneurs se préoccupent
essentiellement de trouver un acheteur
pour leur service ou produit lorsqu’ils
vous parlent du démarrage de leurs

activités. Malheureusement cela n’est
pas suffisant pour la croissance d’une
entreprise. Il leur manque une vision a
long terme a savoir quelles actions par
exemple a entreprendre pour atteindre
leurs objectifs > Comment voir son
entreprise dans le futur?

e Minimiser I’enjeu

Démarrer une nouvelle entreprise avec
succés demande beaucoup de temps,
d’énergie et d’application. En Outre
toutes les formalités administratives,
trouver un bon équilibre entre votre
vie professionnelle et votre vie familiale
etc.

C’est pourquoi il importe d’en évaluer
suffisamment P'impact et d’impliquer
des personnes de confiance ayant
un minimum d’expériences dans ce
processus.

Vous souhaitez vous faire accompagner
2

Contactez-nous:

TEL +33 666 20 94 63
E-MAIL : contaci@cicpgroup.com
associalion.cicp@hotmail.fr
SITE WEB: www.cicpgroup.com
LOCALISATION GEOGRAPHIQUE: 66,
AV. des Champs Elysées 75008 Paris
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COMPTE RENDU DE LA CONFERENCE-CONVIVIALE
ARGENTINE -AFRIQUE

“Promotion des echanges economiques”

e 10 juillet 2020, s’est tenue en ligne, la conférence d’échange
convivial sur : « la promotion des échanges économiques entre
’Afrique et I’Argentine pays invité a cette rencontre «. Cet
événement a été organisé conjointement par la Chambre
Internationale pour le Conseil et la Promotion des Entreprises
en abrégé « CICP » et son Président Fondateur M.Fredddy
Dominique ZANGA, ’Ambassadeur pour le développement

de ’Afrique”

La conférence s’est donnée comme objectif de créer des
parcelles de collaborations entre I’Afrique et I’Argentine

dans les domaines agricole, de I’élevage en particulier et

dans les autres secteurs en général.

Parmi les participant(e)s, on comptait des experts et
spécialistes renommé(e)s de P’Argentine d’un coté

et d’'un autre coté les experts et entrepreneur(e)s
africain(e)s et de la diaspora africaine.

Deux heures ont permis d’identifier les besoins des

uns et des autres, de considérer une possibilité de

formation et de transfert des technologies avec
I’Argentine, de créer une interconnexion et pour

finir, une perspective de mise en place d’un

partenariat gagnant-gagnant.




1) L’identification des besoins entre
le continent africain et I’Argentine

Les intervenants se sont exprimés tres
positivement sur la nécessité d’identifier
les ressources dont chacun aurait
besoin pour mettre sur pied une offre
répondant aux demandes réciproques.
Cette nécessaire et trés utile synthese
englobe et compare les perspectives,
relie les échanges économiques et
le développement avec le bien-étre.
Mme Patricia a évoqué une exigence
fondamentale qui sous-tend la question
du type d’agriculture que propose
’Argentine a I’Afrique regroupées autour
de la formule : « Est — ce de I’agriculture
intensive ou bio qui est proposée a
I’Afrique car selon elle ’Afrique souhaite
avant tout conserver une agriculture
bio. L’Afrique regorge elle aussi des
productions agricoles pas connues a
I’international qui pourraient par exemple
commencer par intéresser I’Argentine ?

Seulement la ne sont pas les véritables
problématiques du continent africain.
L’Afrique fait face aunmanque d’expertise
ou de formation dans le domaine agricole
sans parler de son manque criard d’usines
de transformation de ses produits locaux.

Ce qui nous conduit a la deuxieme partie
de cet échange.

2) Possibilité de formation et
de transfert des technologies avec
’Argentine

L’'un des obstacles qui freinent le

développement de I'agriculture et
de I’élevage en Afrique est I’absence
des industries et d’une main d’ceuvre
qualifiée. Avec la crise sanitaire qui sévit
actuellement dans le monde provocant
la fermeture des frontieres, certains
états africains ne sont plus en mesure
ni de se ravitailler sur le plan agricole,
ni de consommer leurs produits qui
s’abiment faute d’usines de stockage et
de transformation a soulevé Mme Patricia.
L’Argentine s’est engagée a mettre son
expertise a la disposition des africains,
de soutenir et de les accompagner
dans le processus d’industrialisation de
leur agriculture et donc de creation sur
place d’usines de transformation.. S’en
suivra des formations pour résoudre le
probléme de manque de mains d’ceuvres
ce qui favorisera une floraison de création
d’emploi.



3) La création d’une interconnexion

M Freddy ZANGA, ’lhomme de vision pour
une Afrique émergeante voudrait que
’offre et la demande soient le moteur
de création des interconnexions par le
biais de ses podles qui existent depuis
2003, CICP EXPERTISE (accompagne les
entreprises et les gouvernements africains
dans leurs recherches de partenariats,
commerciaux, industriels, techniques,
financiers et stratégiques...) et CICP
BUSINESS & EVENEMENTIEL ( plateforme
de mise en relation, d’organisation de
Conférences, de forums économiques,
de foires et salons internationaux ou
des événements a la carte...) en vue de
faciliter les échanges entre ’Argentine et
le continent africain.

M. Freddy ZANGA a mis en exergue deux
cas de forte demande des africains pour
appuyer la nécessité d’une collaboration :
«laChambre de ’Agriculture du Cameroun
avec tous ses agriculteurs ont exprimé le
souhait d’avoir si possible recours a des
formations avec nos pays partenaires mais
aussi de trouver un fournisseur pour des
commandes allant dans les deux sens».
Cependant, il est important et crucial de
préciser que I’Afrique importe beaucoup
de biens (alimentaires) , mais ne produit
pas suffisamment pour satisfaire Ia
demande de sa population qui est de
pres d’un milliard. Ces deux exemples
sont des cas concrets de motivation de
création des rencontres multisectorielles
et d’interconnexion qui peuvent naitre
entre "Argentine et ’Afrique.

4) Mise en place en place d’un
partenariat futur.

Compte tenu des besoins des uns et
des autres, Mme Cécilia LLABRES et son
équipe ont proposé a M Freddy ZANGA
de faire une proposition de partenariat

) _

afin qu’ensembles ils étudient les colts
et comment s’organiser pour pouvoir
mettre en place ce type de séminaire et de
formation.

Voila ainsi un nouveau partenariat en
cours pour I’émergence de I’Afrique plus
précisément dans le domaine agricole.

Pourceuxquinelesaventpas, LACHAMBRE
INTERNATIONALE pour le Conseil et la
Promotion des Entreprises (CICP), est une
institution internationale regroupant des
responsables d’entreprises de plusieurs
pays et de différents secteurs afin de
favoriser les échanges, le rapprochement
de Poffre et de la demande, la mise en
avant des entreprises qui recherchent une
visibilité internationale ou qui sont a la
recherche de parts de marché a I’étranger.

MERCI a tous les participants et un

a

merci particulier a M. Ezéquiel VEGA
coordonnateur de cette conférence.

ABONNEZ-YOUS a notre page Facebook
(Chambre Internationale pour le Conseil
et la Promotion des Entreprises) pour

étre informé a temps réel sur la prochaine
conférence

Félicie OTELE
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Bieme eédilion NATURALLIA 2020
Du ter au 3 septembre 2020 au CANADA a Val-d’Or plus de 30 délégations

Ce forum trilingue (espagnol, francais et anglais) estime a plus de 300 les participants
est une plateforme permettant a des fournisseurs de créer des réseaux, de former
des partenariats et des alliances avec d’autres clients dans un contexte ou les regles
du commerce sont en changements profonds. Il regroupe les principaux acteurs des
industries des Ressources naturelles et énergies renouvelables.

Vous y retrouvez des centres de recherche, des organismes gouvernementaux,
des entrepreneurs des Premiéres nations, des utilisateurs, des exploitants et
des transformateurs des secteurs miniers, forestier et de I’énergie ainsi que des
spécialistes de la Nordicité.

ALIMENTARIA

Du 14 au 17 Septembre 2020 a Barcelona - Gran Via Venue ESPAGNE

Alimentaria est I’événement international historique pour tous les professionnels de
Iindustrie de I’alimentation, des boissons et de la restauration et représente une date
incontournable avec I'innovation, les dernieres tendances et I'internationalisation du
secteur.

Alimentaria 2018 renforcera les valeurs uniques quila distinguent: internationalisation,
nnovation, gastronomie et spécialisation sectorielle.

Le salon présentera également une offre tres attrayante basée sur des marchés clés
pour 'industrie alimentaire et leurs tendances de consommation. Lors de la prochaine
édition, le salon augmentera la gamme d’options pour les exposants de participer et
de multiplier leurs opportunités d’affaires.

SEPEM INDUSTRIES
29 Seplembre au | er Octobre 2020 3 Avignon FRANCE

SEPTEMBRE 2020

EURO COAST Foire Internalionale et Congres de Ia Peinture Porte de Versailles
Du 15 8au | 7 Septembre 2020

En fant que vilrine historique des industries des peintures, vernis, encres d'imprimerie,
colles et adhésifs, Eurocoat rassemble les fournisseurs de revétements, de matieres
premieres, d'équipements el de services.
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4th BUILDEXPO

6 au 8th October 2020 3 Lagos

Nigeria construction and building material

We are delighted to announce NIGERIA BUILD EXPO is the only place to be if you are
in construction sector. With key dedicated product groups you can be part of, there is
no belter lime to secure your stand space for 201 8!

NIGERIA BUILD EXPO has closed for the last edition in Africa with more than 81
companies from |0 countries and 4200 visitors. Exhibilion & Workshop & B2B
Meelings

EMEC EXPO pour Ia transformalion digitale de I'entreprise, consacré 3
'e-markeling

Du 18 au 22 Octobre 2020 au Parc des Expositions de Villepinte- Paris.

L'e-commerce, I'hébergement & cloud, linternet mobileles réseaux sociaux et
I'sffichage numeérique. L'événement est basé sur le concept de salon/congres et
rassemble, durant 2 jours, les entrepreneurs et décideurs du monde du numérique
qui viennent partager les innovations, les dernieres tendances, leurs connaissances
et leurs retours d'expériences lors de conférences el workshops.

C'est I'endroit idéal pour partager des connaissances, conquérir des clients el créer
des synergies entre professionnels.

SALON INTERNATIONAL DE L'AGRO ALIMENTAIRE [SIAL])

Du 18 au 22 Octobre 2020 au Parc des Exposilions de Villepinte- Paris.

Le rendez-vous mondial de l'innovation alimentaire.
Inscription 450 € / 298.000 FCFA [sans hébergement] et 950 € / 627 228 FCFA
avec hébergement (Hétels 4 étoiles du 17 au 23 Octobre 2020).

| 6e edilion du SIANE

Du 20 au 22 Octobre 2020 au MEETT

[I'er Salon Industiel du Grand Sud) , Nouveau Parc des Expositions de Toulouse, 22
500 me sur un seul Hall, 650 tonnes de machines.

Arlibat Rennesl Foire du batiment

Du 21. - 23. octobre 2020

Arlibal est un speclacle haut régionaux pour Ia construction et des travaux publics el les
méliers. Tout le monde de I'Ouest de Ia France parlicipent 3 Ia construction converge sur le
salon 3 Ia recherche du plus novateurs et les plus performantes des solutions, découvrir
une gamme toujours croissante de produits, et de tenir des échanges avec les fabricants
et distributeurs d’équipements et de produits.

En 2014, Au folal les organisateurs saluaient pendant les 3 jours du salon, du 22. octobre
au 24. oclobre , environ | 006 exposants et 39184 visiteurs a I'Artibal 8 Rennes
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SALON DES ENTREPRENEURS AFRICAINS
Du 24 el 25 Octobre 2020 8 Paris

Plus qu'un salon, une véritable expérience ! Le Salon en chiffres :
2 jours d’expérience

| 2 secteurs d'activité

300 exposants

9 000m? d’exposilion

15 000 personnes altendues

8 millions d'internautes ciblés

24 aleliers et formations

1 0 allocutions de personnalités affo-descendantes

|5 conférences

1000 porteurs de projel ef 20 finalistes pour le concours de startups
2 jours de job daling

4 défilés et concerts

+100 chefs d’entreprise pour les renconires B2B

Africa Trade & Investment Global Summit (ATIGS) DUBAI 2020

Du 18 8au 22 Octobre 2020 au Parc des Expositions de Villepinte- Paris.

Chambre de commerce afro-asialique & AACCI, conjointement avec le groupe
ATIGS, organisent ATIGS Dubai 2020 qui sera un sommel prééminent meftant
en valeur le potentiel de I'Afrique. Les Emirals arabes unis, un continent
offrant un environnement unique el trés altrayant aux organisations cherchant
3 développer leurs aclivitts commerciales et @ sécuriser les opportunités
d'inveslissement direct élranger (IDE).

Avec la parlicipation de responsables gouvernementaux, d'investisseurs de
premier plan,d’influenceurs et de sociélés de premier plan 3 hravers le monde,
cet événement de 2 jours fournira une plate-forme sans précédent pour se

connecler el dialoguer avec un public finement séleclionné.

NOVEMBRE

4eme édition SIAB EXPO MAROC 2020

Du 04 au 07 Novembre 2020, Ia 4eme édition du SIAB EXPO MAROC ouvre
ses portes aux professionnels de I'alimentation et des boissons au Maroc
comme 3 I'éranger. Seront pour vous faire déguster leurs produits et vous
présenter leur derniere nouveauteé.

Avec plus de |0 00O visiteurs professionnels attendus, le SIAB EXPO MAROC
vise d'étre le ler événement professionnel internalional dédié a linduskie
alimentaire el les boissons en Afrique el au Maroc, mais également Ia |ere
plateforme d’échange promouvant les dernieres tendances el les innovalions
du marché.

SEPEM INDUSTRIES

du |17 au 19 Novembre 2020 a Colmar el 8 Torino
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Arlibat Rennesl Foire du batiment

Du 21. - 23. oclobre 2020

Arlibal est un speclacle haut régionaux pour Ia construction et des travaux publics el les
méliers. Tout le monde de I'Ouest de Ia France parlicipent 3 Ia construction converge sur le
salon 3 Ia recherche du plus novateurs el les plus performantes des solulions, découvrir
une gamme loujours croissante de produits, et de tenir des échanges avec les fabricants
el distributeurs d’équipements et de produits.

En 2014, Au folal les organisateurs saluaient pendant les 3 jours du salon, du 22. octobre
au 24. oclobre, environ 1006 exposants et 39184 visiteurs a 'Artibat 3 Rennes

METALEXPO

17 au 20 Novembre 2020
Salon du Mélal dans Ia Construclion

SIB Salon international du Bétiment Casablanca

Du 25 - 29. novembre 2020

Le SIB Salon internalional du Batiment est une plate-forme pour toutes les
parlies prenantes el les décideurs dans lindustie de la construction et de
relalions publiques.

Les fabricants de matérisux de conshuclion et les fournisseurs d’équipement
ont Ia possibilité de présenter leurs produits et services el rouver de nouveaux
contacts d'sffaires. Les visiteurs seront en mesure de comparer les fabricants et
les technologies 3 leurs concurrents.

NOVEMBRE 2020

POLLUTEC
Lyon, France Du |l er au 4 Décembre 2020

Le rendez-vous de l'innovation environnementale.

Le salon se posilionne comme I'événement de référence pour les professionnels
de I'environnement. C'est aussi une vitine des solulions environnementales
pour l'industrie, 13 ville el les territoires, et un tremplin pour les innovalions du

marché el le développement a linternational.

7e Conférence internationale - Exposilion sur les mines el les carrieres
Salon International des Mines el Carrieres @ Casablanca au MAROC

Lieux de Rendez-Vous: Foire Internalionsle de Casablanca —
Maroc. LExposition internalionale sur les mines el les quarrings
(SIMC] SIMC est une nomination importante pour prendre I'élat
de la prospecltion miniere en Afrique, ses potentislités et de
décrire son développement futur.

=
N
=
~
LuJ
Y
0
>
L]
O
L]
o

24




JANVIER
2021

SEPEM INDUSTRIES

- Du 26 su 28 Janvier 202 | 8 Dousi
- Du 28 su 30 Janvier 202 | 8 Rouen

3e édilion GLOBAL
INDUSTRIE 3 Lyon Eurexpo

Du 16 3u |19 mars 202 |

Le grand rendez-vous internalional de I'industrie en France

Organisé les années paires 8 Paris el impaires @ Lyon, GLOBAL
INDUSTRIE es! le lieu oU se pense, s'imagine, s'invente, se conskuit,
se révolulionne, se transforme lindustie de demain | L'évenement
européen de I'excellence et des perspeclives industrielles

Pour sa hoisieme édilion, GLOBAL INDUSTRIE sera le seul évenement
8 proposer dans 'Hexagone :

Une offre technologique mondiale

Composée de toutes les compélences, experlises, solutions, savoir-
faire des 40 principaux secteurs industriels, grce a Ia réunion des 4
grands salons leaders hexagonaux que sont MIDEST (sous-traitance
industrielle), SMART INDUSTRIES (industie connectée, collaborative et
efficiente], INDUSTRIE (technologies et équipements de production) et
TOLEXPO (solutions el équipements pour |3 télerie]. La CICP constituera
une délégalion de ses PME pour prendre part 3 cel évenement .

MARS 2021

INTERMAT

Du 18 au 24 aviil 202 | 3 Paris Nord- Villepinte

Le Salon international de Ia construclion el des infrastructures,
références du secteur des matériels, equipements, techniques et
malériaux inscrit son édilion 202 | dans une vision prospective
pour relever les dernieres avancées technologiques du secteur,
accélérer l'innovation et combiner toules les composantes qui
feront I'efficience el le succes des projels de demain.

ﬁ



SEPEM INDUSTRIES
Du lerau 3 3 Toulouse FRANCE

FIP FRANCE INNOVATION PLASTURGIE

15 au 18 Juin 2021
Salon Internalional de Ia Technique Plaslique

6eme SALON AFRIQUE UNIE
Juin 202 | 3 Paris.

Le Salon Afiique Unie est 3 Ia fois un événement cullurel au travers de Ia
mode et de |Ia gastronomie africaine mais aussi économique avec une mise en
avant des acteurs de |a diaspora africaine el de 'Afrique avec pour objeclif de
conkibuer au développement du conlinent.

. Une Beme édition encore plus riche en contenu. Parmi les
nouveaulés apportées celte année :

. Une Noclurne spéciale féte de la musique ouverte au public jusqu'a
23 H. Pour Ia premiere fois dans Ihistoire du Salon une cérémonie de Remise
de Prix SAU le samedi 20 juin 2020 pour récompenser les acteurs de Ia
diaspora Africaine public ou privé qui, 3 lravers leurs iniltiatives contibuent au
déveluppzrpenr de I'entrepreneurial en Afrique.

. Egalement un Pdle B2B dédié aux professionnels, pour initier des
opportunités d'affaires el de collaborations.

. Enfin un espace dédié enlierement aux enfants sera mis en place,
avec des animations foul au long du salon. Pour les visiteurs el les exposants
le SAU est Générateur de Business et conjugue le plaisir d’'une sorlie conviviale
de découverte en famille et Ia possibilité de faire des achals, parliciper 3 des
ateliers, des conférences débals...

SEPEM INDUSTRIES Du 12 au |4 décembre

Octobre

2021 JEC WORLD

Salon Matériaux Composites Paris Nord Villepinte.

Contactez-nous pour plus d’informations et conditions de participation.
Inscrivez-vous gratuitement a la Newsletter ou faites partie de la CICP
Faites connaitre votre entreprise et ouvrez-vous a I'international.

Plus d’Infos CICP 66, Av. des Champs Elysées - Lot 41 - 75008 Paris - Tél + 33 6 66 20
94 63 - e-mail: contact@cicpgroup.com ou association.cico@hotmail.fr - http://
www.cicpgroup.com




Le Magazine CICP est un mensuel a3
caractere publicitaire des entreprises
disponible en
numeérique.

Tire 3@ plus de 10.000 exemplaires, il
est distribué a tous les évenements aux
COUrs Nous prenons el ceux que nous
organisons de nous-mémes par le
biais de nos rencontres d'sffaires mulli
seclorielles el intercontinentaux.

Nolre mission est de promouvoir les
entreprises en mettant 3 leur disposition
des espaces de publicitaires 3 des
prix préférentiels qui leurs permelttront
de loucher directement leurs cibles
quelque soil le continent sans avoir @
se deéplacer.

version papier et

AVANTAGES DE VOTRE ADHESION A
CICPMAG

*  ANNONCEURS

- Visibilité sur nolre site internet hitp://
www.cicpgroup.com pendant 02 mois,

- Insertion de volee présentation
pendant 02 mois dans nolre magazine
CICPMAG distibué dans les milieux
d'sffaires internalionaux et lors des

salons et forums, les séroports, les
hotels de références ...

e EN TANT QUE SPONSORS
- Visibilité sur nolre site internet hitp://
www.cicpgroup.com pendant | 2 maois,
- Inserlion de volre présentation dans
les 06 numeéros pendant | 2 mois notre
magazine CICPMAG diskibué dans les
milieux d'affaires internalionaux et lors
des salons et forums, les aéroports, les
hotels de références ...
- Mise en relalion, recommandations
avec des fournisseurs el clients en cas
de besoin,
- Parution de vos logos sur nos supports
de communicalion pendant 06 mois
- Invitalions, interventions ou Réductions
lors de nos vouages el rencontres
d'affaires el réductions de réservalions
d’hétels et billets d’avion pendant 06
mois.

*  EN TANT QUE DONATEURS
- Visibilité sur notre site internet hitp://

www.cicpgroup.com pendant 06 maois,
- Insertion de volre présentation dans

ﬂ



méros pendant |2 mois notre magazine CICPMAG dishibué dans les
d'sffaires internationaux el lors des sslons et forums, les aéroports, les
Is de références ...

Mise en relstion, recommandalions avec des fournisseurs el clients en cas de
besoin,

- Invitations, interventions ou Reéduclions lors de nos voysges et rencontres
d'affaires et réductions de réservations d’hotels et billets d’avion pendant 04 mois.

*  ENTANT QUE ABONNES

- Visibilité internationale de volre entreprise 3 travers l'inserlion de volre entreprise
dans notre annuaire entreprise via notre site internet hitp://www.cicpgroup.com

- Inserlion de volre présentalion dans les 4 numéros pendant |2 mois nolre
magazine CICPMAG distibué dans les milieux d’affaires internalionaux el lors des
salons el forums, les aéropoits, les hotels de références ...
- Mise en relalion, recommandalions avec des fournisseurs el clients en cas de
besoin,
- Invitations, interventions ou Réduclions lors de nos voysges et rencontres
d'affaires el réduclions de réservalions d’hdtels el billets d’avion.
PS : Dans le cadre des voyages d'sffsires, 'adhésion a la CICP ne peut garanlir
I'obtention du visa. Néanmoins, nous adressons systémaliquement aux autorités
tous les documents 3 notre disposilion pour faciliter vos démarches.

NOS DIFFERENTS PRIX

e 1ére de couverture: 600.000 FCFA /908 €

e 2iéme de couverture : 400.000 FCFA / 606 €
e 1epage:250 000 FCFA[379 €

e % page:200 000 FCFA /303 €

e 1/3 de page:150 000 FCFA [ 227¢

e Y depage:100 000 FCFA [152 €

¢ Bandeau:50 000 FCFA /76 €

e Milieu de page : 350 000 FCFA /530 €

e 3iéme de couverture:300 000 FCFA [ 454 €

e g4iéme de couverture:500 000 FCFA /757 €
e Publi-reportage : 100 000 FCFA [152 €

e Reportage:150 000 FCFA [ 227 €

NB : Sers effectué une remise de 50% 8 nos abonnés, sponsors et donateurs qui
souhaiteront occuper les espaces stratégiques tels que : |a premiere de couver-
fure, Ia deuxieme de couverture, le milieu de page, s troisieme et qualieme de
couverture.
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A retourner a CICP:
Fax 0033144 9514 14
Email : association.cicp@hotmail.fr - contact@cicpgroup.com
Accompagné du réglement IP
Je m’abonne au cicp mag pour (Cochez votre option):

O Adhésion Annuelle (12 mois) pour entreprise moins de 10 salariés: 650 € [ 429 163 FCFA.
O Adhésion annuelle (12 mois) pour entreprise de moins de 50 salariés: 850 € [ 561204 FCFA.
O Adhésion annuelle (12 mois) pour entreprise de plus de 50 salariés: 1500 € / 990 360 FCFA.

N@fc0 000 000 006 000 600 000 000 AREME Moo 000 006 6060 600 060 000 000 606 060 000 600 660

TElEphone......cevvvveiivinnnnn v e EFMAilee i e
Fena:on SignEEREoo0 00 coo 000 000 660 605 990 066 600 699 000 000 668 695 090 006 66 000 ETIRG BISES 600 600 900 000 660 695 990 000 660 600 999
AVl =Ran000 000000000600 000000 0001000 000 6600 ) 00 006600 000 600 000050600 660 000 53600 330 000 D00 000 00 003 000 B03.000 000 D30 B0 0000 000

Modes de paiement acceptés : Chéques, mandat, virement, paypal, espéces ou Qonto
Banque IBAN : FR76 1679 8000 0100 0002 6197 881 BIC TRZOFR21XXX ou
Afriland First N° de compte : IBAN : CM2110005 00001 0388522105119 -

Code Swift/ bic CCEICMCX

A retourner a CICP:
Fax 00 33 144 95 14 14 Email : association.cico@hotmail.fr - contact@cicpgroup.com
Accompagné du réglement IP

Je soutiens |a CICP el fais un don de €/ FCFA

Modes de paiement acceptés : Chéques, mandat, virement, paypal, espéces ou Qonto
Banque IBAN : FR76 1679 8000 0100 0002 6197 881 BIC TRZOFR21XXX ou
Afriland First N° de compte : IBAN : CM2110005 00001 0388522105119 -

Code Swift/ bic CCEICMCX

A retourner a CICP:
Fax 00 33 144 95 14 14 Email : association.cico@hotmail.fr - contact@cicpgroup.com
Accompagné du réglement IP

Je souhaite étre sponsor (Cochez votre option):

O Sponsor Diamant:20 000 € /13 204 800 FCFA
O Sponsor Or: 15 000 € /| 9 903 600 FCFA

O Sponsor Argent:10 000 € | 6 602 400 FCFA
O Sponsor Bronze: 7500 € [ 4 951800 FCFA

[} [T IR ., 6, 00 000 000 ARG Tbon 000 000 000000 000 000000 000 000 003 000 000003 00 000 003 00 00 03 000 A0 0 00T 0T CITEOT 0
Téléphone......ccueeeeeen EEMailcc oo
Fonction signataire... Entreprise:
R4 = A = 500 000 000 000 000 B0 000 000 500 003 000 B0 003 000 B00 000 000 600000 000 G00 000 000 G

Modes de paiement acceptés : Chéques, mandat, virement, paypal, espéces ou Qonto
Banque IBAN : FR76 1679 8000 0100 0002 6197 881 BIC TRZOFR21XXX ou
Afriland First N° de compte : IBAN : CM2110005 00001 0388522105119 -
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